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Att vara innovatdr och entreprendr inom medicinsk teknik 2016

Varmt valkommen till en nystartad innovationskurs!

Kursen ges av Medtech4Health och syftar till att 6ka kunskapen om innovations- och
entreprendrskapsprocessen for att underlatta samarbeten och ge battre forutsattningar for att
fler innovationsprojekt ska ga i mal. Kursen innefattar hela processen fran att identifiera ett
problemomrade inom varden som potentiellt kan l6sas genom en tekniskt baserad innovativ
idé vilken i sin tur kan leda till en kommersialiserad medicinteknisk produkt — kort sagt en
innovation.

Kursen &r interaktiv och kommer att innehalla saval inspirationsforelasningar som
diskussionstillfallen med vara inbjudna larare. Den vander sig till deltagare fran hela landet
och fran alla yrkeskategorier sdsom yrkesverksamma inom varden (sjukhusingenjorer,
lakare, sjukskoterskor, fysioterapeuter), forskare och doktorander inom medicin, teknik eller
ekonomi, entreprendrer med inriktning mot medicinsk teknik, med flera.

Om Medtech4Health

Medtech4Health ar ett Vinnovastétt strategiskt innovationsomradesprogram med syftet att
lyfta forskning och innovationssystemet inom medicinteknik till hogsta niva for att ge
industriell tillvaxt. For att na dit stalls stora krav pa ett val fungerande samarbete och en god
kommunikation mellan alla ingdende aktorer. Medtech4Health satsar stort pa forskning och
innovationsprojekt de narmaste aren och darmed kommer ett stort natverk med forskare,
doktorander, Kliniker, féretag och innovatdrer att skapas.

Kurstillfalle

Kursen omfattar tva traffar om totalt 4 dagar (Umeéa 30/11-1/12, samt Uppsala den 15-16/12).
Kursen forlaggs till en kursgard pa respektive ort. Mer information kommer senare.
Kursavgift

Ingen kostnad for kursen utgar. Resebidrag kan erhallas i efterhand for utgifter du haft for din
resa till/fran kursen. Mer information om detta vid anmalan.

For att ansoka till kursen:

Fyll i intresseanmalan och mejla till helena.grip [at] vil.se senast den 26/9 2016. Begransat
antal plaster finns, ansok i god tid.

Kontaktinformation
Helena Grip (projektledare)
Tel: 090 - 785 40 29

E-post: helena.grip [at] vil.se

Vi ser fram mot din anmalan!
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Kursens innehall och upplagg
Mindre justeringar av upplagg, schema och larare kan komma att ske innan kursstart.

Kursen bestar av fyra fristdende kursdagar. De inbjudna lararna inspirationsforelaser och
haller strukturerade diskussionsgrupper, dar kursdeltagarna kan diskutera sina egna projekt,
samt fa feedback pa dessa. Kursdeltagarna kommer som forberedelse infor
gruppdiskussionerna att fa lasa ett utskickat kursmaterial och utifran detta material skriva ner
egna tankar och idéer.

Dag 1. Onsdag 30 november, Umea: Fran idé till prototyp

Lararteam: Charlotte Norrman (universitetslektor LIU inom Projekt, innovationer och
entreprenérskap), Rui Chen (CEO, Project Manager, Meloq), Anders Westermark (specialist
i ortopedi, smaféretagare och Clinical innovation fellow).

e Ett innovativt tankeséatt — att identifiera ett behov i varden som kan I6sa en
teknikbaserad innovativ idé.

e Entreprendrskap - arbetssatt och entreprendriellt mindset, inte enbart som
foretagare utan som forskare och som verksam i sjukvarden.
Att skilja pa arbetet med innovativa idéer fran imitativa.

e Innovationsprocessen ur en klinikers perspektiv. Kommersialisering kontra
l&karetik.

e Kannedom om strukturer sdsom t.ex. Innovationsslussen m.fl. samt kunskap kring
att soka finansiering fran dessa for de allra tidigaste faserna i processen

o Kunskap om nar man bér kontakta en designspecialist och nar man ska
genomftra en marknadsanalys

e Att uppratthalla balansgangen mellan forskningspublikationer och
patentanstkningar

e Immaterialratt. Hur man skyddar en idé genom patent eller ménsterskydd.
Genomgang av hur man soéker patent mm.

Dag 2. Torsdag 1 december: Marknadsplan och Marknadsintroduktion

Lararteam: Robert Winter (affarscoach, Uminova innovation, har arbetat i IT- och
teknikbranschen sedan 2007 dar han haft bade tekniska och ledande roller pa CGI och
Alten), Ulrika Nilsson (upphandlingschef VLL, tidigare bla projektledare vid Hjartcentrum
VLL), Bength Nielsen (Nielseninnovation AB, 25 ar med GE Healthcare International, bla.a
forskningschef for externa samarbeten med universitet runt om i varlden.

Hur man kartlagger och verifierar marknads- och kundbehov

Hur man bed6mer att marknaden ar tillrackligt stor och l6nsam

Hur man segmenterar marknad och valjer malgrupp

Hur man skapar en marknadsmix av komponenterna produkt, pris, plats och
paverkan och genom denna vinner kunder.

LoU och den offentliga marknaden — hur gar en offentlig upphandling till?
Hur far man in ny teknik i varden.

e Hur den medicintekniska industrin jobbar och tanker.



Medtech
Health

Dag 3. Torsdag 15 december: Produktifiering och regulatoriska krav

Lararteam: Stephan Dymling (CTO at Clinical Laserthermia Systems AB, PhD, Board
member BibbInstruments AB), Karin Andreasen (certifieringsingenjor, SP Certifiering), Malin
Blixt (enhetschef medicinteknik, TLV).

¢ Hur kan man kliniskt utvarderar en medicinteknisk produkt; Good Clinical Practice
(GCP).

o Medicintekniskt sakerhetstank

e Hur man genom en riskanalys tar fram en produktspecifikation samt forbereder
dokumentationen infér CE-markning

e Oversikt av regelverk och krav for att en produkt ska godkannas i en CE-markning
och for att den ska fa ett FDA-godkannande

Dag 4. Fredag 16 december: Finansiering & bolagsbildning

Lararteam: Jesper Soderqvist (Vice President of Neuroscience Division, Elekta AB), Anders
Weilandt (CEO Diabetes Tools, tidigare bl.a. VD Ascendia), Olof Berglund (Business Coach
pa affarsinkubatorn STING, Civ.ek med 20 ars erfarenhet av lakemedels-och medtech
branschen), Mattias Eriksson (Investment manager, Almi invest).

e Veta vilka olika typer av finansieringsformer som finns att tillga for nyforetagare
och ha en forstaelse for vad som passar i olika skeden.

e Kanna till hur och nar man soker verifieringspengar samt kunna vardera nar och
hur man férbereder man en produkt for att [lamna universitetet

e Olika kommersialiseringsmogjligheter, t ex eget foretag, licensiering eller olika
typer av partnerskap.

e Att exploatera en patentskyddad uppfinning.

¢ Riskkapitalbolagens synsatt pa medicinteknisk innovation.

e Hur entreprendrer och andra aktorer ingdende resonerar i en bolagsbildning runt
produkten.

Forvantade studieresultat
Kunskap och forstdelse

Kursdeltagare ska visa grundlaggande kunskap om samt forstaelse for innovation och
entreprendrskap inom medicinsk teknik.

Firdighet och formaga
Efter avslutad kurs skall kursdeltagaren kunna:

¢ Ha verktygen for att identifiera vad som ar en kommersiellt hallbar idé och forsta hur
man identifierar ett behov i varden som kan lésas med teknisk innovation

e Kanna till strukturer samt kunna soka finansiering fran dessa for de allra tidigaste
faserna i processen

e Visa god formaga till ett medicintekniskt sékerhetstank samt veta hur man genom en
riskanalys tar fram en produktspecifikation samt férbereder dokumentationen infér
CE-markning

e Veta ndr man bor kontakta en designspecialist och n&r man ska genomféra en
marknadsanalys

e Vara fortrogen med balansgangen mellan forskningspublikationer och
patentansékningar
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e Kanna till hur och nar man soker verifieringspengar samt kunna vardera nar och hur
man forbereder man en produkt for att lamna universitet.
e Ha god insikt i hur riskkapitalbolagen, entreprencrer, sjukvarden och andra aktorer
ingdende i en bolagsbildning resonerar runt produkten
e Forsta vad som kravs for att en produkt ska godkéannas i en CE-markning och for att
den ska fa ett FDA-godkannande
e Forsta skillnaden mellan prototyp och "produkt i hyllan”

Virderingsférmdga och forhdllningssdtt

Efter genomgangen kurs ska kursdeltagaren forsta innovationsprocessen ur olika perspektiv.
Kursdeltagaren ska kunna véardera vad som driver och begréansar en kliniker, en ingenjér, en

entreprenor eller en riskkapitalist. Genom att férhalla sig till och nyttja dessa

tvarvetenskapliga perspektiv ska studenten ha goda férutsattningar for att delta och driva
innovationsprojekt inom medicinsk teknik med framgang.

Schema
Tid 30/11, Umed 1/12, Umed 15/12, Uppsala 16/12, Uppsala
o s ig . I Finansiering &
Fran idé till prototyp Marknadsplan och Produktifiering och bolagshild g
. . . olagsbildnin
Marknadsintroduktion regulatoriska krav & &
8:15 - 8:30 Frukost Frukost
8:45-10:15 Inspirationsforelasning Inspirationsforelasning
och gruppdiskussioner och gruppdiskussioner
10:15-10:30 Kaffe, introduktion Kaffe Kaffe Kaffe
10:30-12:00 Inspirationsforeldsning Inspirationsforeldsning Inspirationsforeldsning Inspirationsforeldsning
och gruppdiskussioner och gruppdiskussioner och gruppdiskussioner och gruppdiskussioner
12:00 - 13:00 Lunch Lunch Lunch Lunch
13:00 - 14:30 Inspirationsforeldsning Inspirationsforeldsning Inspirationforeldsning Inspirationsforeldsning
och gruppdiskussioner och gruppdiskussioner och gruppdiskussioner och gruppdiskussioner
14:30 - 14:45 Kaffe Kaffe Kaffe Kaffe
15:00 - 16:30 Inspirationsforelasning Avslutande Inspirationsforelasning Inspirationsforelasning
och gruppdiskussioner gruppdiskussioner och gruppdiskussioner och gruppdiskussioner
16:30-17:30 Middag Middag
17:30 - 19:00 Avslutande Avslutande

gruppdiskussioner

gruppdiskussioner




